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Pagina Introducere Problemă

Prima platformă de 
diapozitive

• Logo companie
• Slogan sau frază care 

definește viziunea 
companiei

• Informații contact

Cine ești și de ce ești 
aici?

• Primul slide al prezentării
• Indică într-o propoziție:
• Cine ești?
• Care este propunerea de 

valoare a proiectului?
• Încearcă să incluzi:
• Problema pe care o 

rezolvi
• Soluția oferită
• Rezultatul pentru client

Ce problemă vei 
rezolva?

• Explică problema sau lipsa 
din piață

• De ce poate fi o 
oportunitate de afacere?

• Specifică nișa de piață, 
evită generalizările

• Fă mențiuni ale 
următoarelor:
• Cuantifică problema
• Cine este afectată de 

problemă?
• Cât de mare este piața?
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Soluții curente Soluție propusă Produs

Soluțiile curente nu 
rezolvă problema?

• Validarea pieței
• Explică soluțiile existente
• De ce soluțiile curente nu 

rezolvă problema?
• Unde eșuează?
• Ce probleme aduc 

utilizatorilor?

Cum vei soluționa 
problema?

• Arată valorea produsului 
sau a serviciului

• De ce rezolvă problemele 
existente?

• Apără de ce soluționează 
problema

• Demonstrează noutatea  
proiectului

• Detaliază beneficiile 
produsului

Cum funcționează 
produsul tău?

• Explică valoarea adăugată.
• Arată produsul
• Explică cum utilizatorii îl 

folosesc
• Ce utilizatori există și cum 

interacționează cu 
produsul?
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Model de afacere Piață Tracțiune

Cum vei face bani?
• Cum vei face bani?
• Care este metoda de plată?
• Flux de bani (diagramă):
• Cum colectezi?
• Cum plătești?
• Cât costă să obții un client

(CAC)?
• Câtă valoare prinzi de la 

fiecare client (LTV)?

Strategie de atins piața
• Există piață?
• Dimensiunea pieței
• Cum ajungi la clienți?
• Capturarea canalelor
• Model de expansiune 

afacere (local, național, 
internațional)

Ce indicatori are 
compania?

• Explică situația curentă a 
companiei cu cifre:
• Venit
• Clienți
• Evoluție
• Repere relevante
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Product roadmap Competition Team

Cum va evolua 
produsul?

• Detaliază ce ambiții există 
pentru afacere:
• Segmente de piață
• Metrici
• Evluare produs
• Echipa

Soluții alternative la 
problemă?

• Comptetiție directă și 
indifrectă

• Răspunde de ce noi 
suntem mai buni

• Analizează următoarele 
date (grafice sau tabel):
• Preț
• Piața
• Metrici și realizări
• Finanțe

Cine este în spatele 
proiectului?

• Echipa și poziția în 
companie

• Experiența anterioară
• Abilități de bază
• Care este echipa potrivită
• Motivarea echipei
• Explică cum a luat naștere 

echipa
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Proiecții Investiție Back cover

Care este previziunea 
de afacere?

• Proiecții financiare pe 3 
ani

• Evidențiați următoarele 
valori:
• Venituri
• Rezultate
• Beneficii
• Clienți
• Operațiuni

Pentru ce ai nevoie 
de bani?

• Detaliază round size
• Evaluare căutată
• Cum vor fi folosite 

fondurile:
• Produs R+D+I
• Marketing
• Clienți
• Echipa
• Angajamente dobândite

Last slide deck

• Logo companie
• Informație de ontact
• Fraza de atracție publică
• Linkuri către contact 

(exemplu, cod QR)
• Q&A
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BACK 
COVER
• WEB
• Informații de contact



MULȚUMESC!


